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Liiketoimintajohtaja

Olen kokenut liiketoimintajohtaja, jolla on yli 10 vuoden kokemus kasvun johtamisesta, digitaalisten
liiketoimintojen kehittdmisesta ja organisaatioiden uudistamisesta. Minulla on vahva osaaminen
liiketoimintojen rakentamisesta ja skaalaamisesta erityisesti digitaalisen ja verkkokauppaliiketoiminnan
parissa. Olen saavuttanut mitattavia tuloksia strategisen johtamisen, analyyttisen ajattelun ja nykyaikaisten
liketoimintamallien avulla.

Yhtena perustajista johdin Eeco Oy:n kasvua pienesta digitoimistosta yhdeksi Suomen johtavista
verkkokauppatoimistoista, keskittyen kasvuun, kulttuurin rakentamiseen seka myynnin ja prosessien
kehittdmiseen. Tyd huipentui yrityksen myyntiin Fonectalle vuonna 2022. Fonectalla johdin
verkkokauppayksikkoa, jossa saavutin yli 30 % tehokkuuden parantamisen lyhyessa ajassa ja tein siita
yhtidon parhaiten suoriutuneen asiantuntijaliiketoimintayksikdn. Myéhemmin strategian muututtua vastasin
yksikon hallitusta alasajosta, varmistaen budijetissa pysymisen seka asiakastyytyvaisyyden.

Vahvuuksiini kuuluu digitaalisen liiketoiminnan ymmarrys, joka on hyddynnettavissa toimialasta riippumatta.
Minulla on kyky modernisoida ja tehostaa liiketoimintoja, prosesseja ja tiimeja. Johdan muutosta
tavoitteellisesti, olipa kyse kasvusta tai uudelleenorganisoinnista. Lahestymistapani perustuu analyyttiseen
ongelmanratkaisuun, ihmislahtdiseen johtamiseen ja sitoutumiseen tulosten saavuttamiseksi.

TYOKOKEMUS
KASVUJOHTAJA 04/2026 -

Suomen Kasvurahoitus Oy

Vastaan yhtion kasvua vauhdittavan kaupallisen kokonaisuuden kehittdmisesta markkinoinnin, myynnin ja
tekoalyn rajapinnassa. Rakennan skaalautuvaa liidituotantoa, kehitdn kampanjoita, asiakashankintakanavia
ja konversiopolkuja seka hyddynnan dataa, automaatiota ja tekoalyd markkinoinnin ja myynnin yhteispelin
vahvistamiseksi, kaupallisen tehokkuuden parantamiseksi ja liiketoiminnan kasvun tukemiseksi.

JOHTORYHMAN JASEN 03/2024 - 12/2024
Oikio Oy

Toimin osana Oikion johtoryhmaa kun suunnittelimme uuden strategian ja organisaatiorakenteen, joka tukisi
yrityksen kasvua haastavassa markkinatilanteessa.

LIKETOIMINTAYKSIKON JOHTAJA, verkkokaupat 05/2023 - 12/2024
Fonecta Oy

Johdin verkkokauppayksikk6a, saavuttaen yli 30 %:n tehokkuusparannuksen ja nostaen yksikén yhtién
parhaiten suoriutuneeksi liiketoimintayksikoksi. Konsernin strategian muututtua, roolini siirtyi yksikon
hallittuun alasajoon. Alasajo onnistui taysin budjetissa, huomioiden kaikki sidosryhmat: organisaation,
asiakkaat, yhteistyOkumppanit ja tydntekijat.

MYYNTI- JA MARKKINOINTIPAALLIKKO 04/2022 - 04/2023
Fonecta Oy

Fonectan ostettua Eeco Oy:n toimin myynti- ja markkinointipaallikkona verkkokauppayksikossa. Tehtaviini
kuului myyntitiimin johtaminen, valmentaminen ja kehittaminen. Yritysten integraatiossa otin kayttédn uusia
toimintamalleja, integroin myyntimallimme uuteen CRM:aan (Salesforce), seka rakensin myyntiyhteisty6ta eri
yksikoiden valilla.

MYYNTI- JA MARKKINOINTIJOHTAJA 01/2020 - 03/2022
TOIMITUSJOHTAJA JA PERUSTAJA 02/2014 - 12/2019
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Eeco Oy

Perustajana, toimitusjohtajana sek& myynti- ja markkinointijohtajana johdin Eeco Oy:n kehitysta yleisesta
digitoimistosta yhdeksi Suomen johtavista verkkokauppatoimistoista. Huhtikuussa 2022 Eeco myytiin
Fonectalle, joka on Suomen johtava digimarkkinoinnin palveluntarjoaja. Yrityksemme kasvattamisen aikana
vastasin erilaisista rooleista. Myynnin johdossa rakensin myyntimallit ja suunnittelin seka otin kayttéén CRM-
jarjestelman, johdin paivittaistd myyntityota seka vastasin markkinoinnista. Toimitusjohtajana rakensin
organisaation toimintamalleja, vastasin taloudesta ja hallitukselle raportoinnista, sekd hoidin muun muassa
rekrytoinnit.

MUU TYOKOKEMUS
VERKKOKAUPAN JA KAMPAAMON OMISTAJA 2015 - 2017

Kasvatimme hiuksillesi.fi -verkkokaupan yhdeksi Suomen suurimmista hiusalan verkkokaupoista. Myimme
tuotteita myo6s kansainvalisesti Amazonin ja oman verkkokauppamme kautta.

YRITTAJA, Timer Group Oy 2013 - 2014

SaaS-pohjainen nettiajanvaraussofta, joka oli kaytdssa yli 400 asiakkaalla, erityisesti kampaamo, hieronta ja
hyvinvointialan yrityksissa.

YRITTAJA, Camping Nyyssinniemi 2005 - 2012

Leirintdalueen kasvattaminen 2500 y6pymisesta noin 8000 vuotuiseen yopymiseen. Lisaksi kehitimme uusia
tapahtumakonsepteja, kuten Entisten Nuorten Bileet, jotka kantoivat yli 10 vuotta.

KOULUTUS
KAUPPATIETEIDEN MAISTERI, Tietojohtaminen ja johtajuus 2022-2025
LUT-yliopisto

Valmistuin tammikuussa 2025 kauppatieteiden maisteriksi erinomaisin arvosain. Tutkinnon tein tdiden
ohessa aikataulussa pysyen. Pro gradu -tutkielmani tein tekoalyn mahdollisuuksista luoda liiketoiminta-arvoa
(arvosana 5).

TRADENOMI, Yritystoiminnan kehittidmisen koulutusohjelma 2009-2012
Jyvéskylan ammattikorkeakoulu
RESERVIUPSEERI 2007-2008
Suomen puolustusvoimat
YLIOPPILAS 2007
Keuruun lukio

IT-TAIDOT

Analytiikkaohjelmistot: Google Analytics, Hotjar, CrazyEgg, UTM Tracking

CRM-jarjestelmat: Salesforce, Hubspot, Activecampaign, Pipedrive

Windows / OSX, MS 0365, Google Workspace

Markkinointityokalut: Meta, Google Ads, Hubspot, Activecampaign, Klaviyo, Mailchimp, Marketo, SemRush
Tekoalytydkalut: ChatGPT, Perplexity, Copilot

Verkkosivut ja verkkokaupat: Shopify, WordPress, Adobe Commerce

Projektinjohtotyokalut: Trello, Asana, Monday, Jira

KIELITAITO
suomi (aidinkieli), englanti (hyva), ruotsi (tyydyttava), saksa (tyydyttava)
HARRASTUKSET

Kalastus, erityisesti perhokalastus. Rakastan aktiivista elamantapaa ylipaataan, urheilen reilusti (paalajeina
hiihto, juoksu ja kuntosali, seka erilaiset pallopelit) seka liikun paljon luonnossa ja matkustan.

SUOSITTELIJAT

Hanna Lansivuori (Oikio Oy / Fonecta Oy), Patrik Sallner (Fonecta Oy), Kimmo Koho (Transmeri Group)
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Yhteystiedot toimitan pyydettdessa, samalla informoin suosittelijoita yhteydenotosta.



